
 

ประวตัส่ิวนตวั (Resume) 

ช่ือ-สกลุ  :     นางสาว ปริยากร     บัวขวา (อ๊อบ) 

  :     Miss Pariyakorn     Buakwa 

ประวตัิส่วนตัว 

วนัเดือนปีเกดิ :     15 พฤษภาคม 2523 

เพศ  :     หญิง 

ส่วนสูง  :     172  เซนติเมตร 

นํา้หนัก   :     62  กโิลกรัม 

สัญชาติ  :     ไทย 

ศาสนา  :     พุทธ 

ท่ีอยู่  :     131 ม.7 ต.ในเมือง อ.บ้านไผ่ จ.ขอนแก่น 40110     

เบอร์โทรศัพท์     :     062-3855894    

E-mail  :     pariyakorn1073@gmail.com 

ประวตัิการศึกษา 

ปีการศึกษา  2552 -  2554  :    ระดบัปริญญาโท สาขานวตักรรมการจัดการเรียนรู้ 

   คณะศึกษาศาสตร์ มหาวทิยาลยัรามคาํแหง   

ปีการศึกษา  2549 - 2551  : ระดบัปริญญาตรี สาขาการจัดการ 

   คณะบริหารธุรกจิ มหาวทิยาลยัราชภัฏเลย   

ตําแหน่งท่ีต้องการสมัคร  : Sale 

เงินเดือนท่ีต้องการ        : 36,000  บาท 
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สรุป 

มีประสบการณ์ในการนาํเสนอสินคา้แนะนาํสินคา้ในเชิงลึกของผลิตภณัฑท่ี์มีคุณลกัษณะเฉพาะ โดยสามารถนาํเสนอจุดแขง็

ของสินคา้และเปรียบเทียบกบัคู่แข่งเพื่อสร้างโอกาสทางการขาย สามารถดูแลฐานลูกคา้เก่าท่ีมีอยูแ่ละขยายฐานลูกคา้ใหม่ให้

สอดคลอ้งกบัเป้าหมายของบริษทั มีการจดัการและแกปั้ญหาท่ีเกิดข้ึนในการทาํงานไดอ้ยา่งดี อีกทั้งยงัรักษาความพึงพอใจ

ของลูกคา้ใหอ้ยูใ่นระดบัสูงไดแ้ละมกัไดรั้บคาํชมจากทางลูกคา้เสมอ 

 

ประสบการณ์การทํางาน 

 

บริษัท วสิต้า อนิโน จํากดั                                   กุมภาพนัธ์ 2562 - ปัจจุบัน 

ประเภทของธุรกจิ: ผลิตและจดัจาํหน่ายเคมีภณัฑเ์ก่ียวกบังานเคลือบพื้น ตกแต่งพื้น และซ่อมแซมพื้นผนงัต่าง ๆ อาทิ  

สีอีพอ็กซ่ี, สีโพลียริูเทน,สีกนัซึม, สีทาอาคาร, สีทาถนน, สีจราจร, สีกนัล่ืน, งานเคลือบสีพื้นสนามกีฬา, วสัดุตกแต่งสาํหรับ

งานพื้นและผนงัสระวา่ยนํ้า 

ตําแหน่ง:  Sale Specification(ภาคอีสาน) 

เงินเดือน:  28,000 บาท ต่อเดือน 

ความรับผิดชอบ:  - ทาํ Visit Plan และ Weekly Report เพื่อเป็นการแสดงถึงหมายกาํหนดการในการเขา้พบลูกคา้ในแต่ละวนั

ของสปัดาห์ 

- ทาํ Report ประเมินผลของการเขา้พบลูกคา้ในแต่ละสปัดาห์ 

- โทรศพัท ์นดัหมายและทาํการนดัเขา้พบ เพื่อทาํการ Present สินคา้ใหก้บัลูกคา้ทั้งงานโครงการ สถาปนิก แอพพลิเคเตอร์(ผู ้

ติดตั้ง) ร้านคา้ (ร้านสีรุ่งระวี เป็นผูแ้ทนจาํหน่าย) และลูกคา้ท่ีอยูใ่นเขตพื้นท่ีภาคอีสานทุกจงัหวดั 

- รับผิดชอบด้านการการประสานงานแนะนําสินคา้ให้กับสถาปนิก ผูรั้บเหมา แอพพลิเคเตอร์(ผูติ้ดตั้ง) รวมถึงเจ้าของ

โครงการและท่ีปรึกษาโครงการภายในเขตพื้นท่ีภาคอีสานทุกจงัหวดั 

- ใหก้ารสนบัสนุนดา้นเทคนิคแก่สถาปนิกนกัออกแบบ ประสานงานกบัทีมบริการเพื่อใหค้าํตอบสาํหรับโครงการท่ีตอ้งการ  

- จดัสมัมนากลุ่มยอ่ยเพื่อสร้างสายสมัพนัธ์และใหค้วามรู้เพิ่มเติมเก่ียวกบัสินคา้ท่ีดูแลอยู ่

- จดักิจกรรมเพื่อความบนัเทิง เพื่อเป็นการสร้างสายสมัพนัธ์กบัลูกคา้ 

- เปรียบเทียบขอ้มูลเชิงลึกของวสัดุกบัคู่แข่งและช่วยผลกัดนัสินคา้เพื่อเพิ่มโอกาสทางการขายสินคา้ 

- ทาํการดูหนา้งานเพื่อใชใ้นการประเมินพื้นท่ีในการเสนอราคา พร้อมทั้งใหค้าํแนะนาํทางเทคนิคของสินคา้แก่ลูกคา้ 

- ประสานงานกบัทางฝ่ายเทคนิค เร่ืองคิวช่าง เพื่อสรุปวนัติดตั้ง 

- ติดตามผล และสถานะของใบเสนอราคา 

- ประสานงานร่วมกบัฝ่ายอ่ืน ๆ เพื่อผลกัดนัสินคา้ใหเ้กิดการติดตั้ง 

- สร้างความสมัพนัธ์ท่ีดี ขยายฐานลูกคา้ใหม่เพิ่มติมและรักษาฐานลูกคา้เดิมไวไ้ด ้

- รับผดิชอบยอดขายและยอดวาง Spec ใหไ้ดต้รงตามเป้าหมายท่ีทางบริษทัไดก้าํหนดไวใ้หเ้ดือนละ 5 ลา้นบาท ข้ึนไป 

 

 

 

 



บริษัท แอค็ม่ี อนิเตอร์เนช่ันแนล (ประเทศไทย) จํากดั            2560-2562 

ประเภทของธุรกิจ: จาํหน่ายและติดตั้งระบบประตูเล่ือนอตัโนมติั ประตูสวิงอตัโนมติั ประตูโคง้อตัโนมติั ประตูหมุน

อตัโนมติั เทคโนโลยปีระตูอตัโนมติั สาํหรับงานพาณิชยกรรม และอุตสาหกรรม 

ตําแหน่ง:  Sale Executive 

เงินเดือน:  25,000 บาท ต่อเดือน 

ความรับผิดชอบ:  - ทาํ Visit Plan และ Weekly Report เพื่อเป็นการแสดงถึงหมายกาํหนดการในการเขา้พบลูกคา้ในแต่ละวนั

ของสปัดาห์ 

- Report ประเมินผลของการเขา้พบลูกคา้ในแต่ละสปัดาห์ 

- โทรศพัท ์นดัหมายและทาํการนดัเขา้พบ เพื่อทาํการ Present สินคา้ใหก้บัลูกคา้ทั้งงานโครงการ และสถาปนิก ในเขตพื้นท่ีท่ี

ไดรั้บมอบหมายภายในพื้นท่ีกรุงเทพมหานคร 

- ทาํการดูหน้างานเพื่อใชใ้นการประเมินพื้นท่ีในการติดตั้งประตูอตัโนมติั พร้อมทั้งให้คาํแนะนาํทางเทคนิคของสินคา้แก่

ลูกคา้ 

- ประสานงานกบัทางฝ่ายเทคนิค เร่ืองคิวช่าง เพื่อสรุปวนัติดตั้ง 

- ติดตามผล และสถานะของใบเสนอราคา 

- ประสานงานร่วมกบัฝ่ายอ่ืน ๆ เพื่อผลกัดนัสินคา้ 

- สร้างความสมัพนัธ์ท่ีดีกบัลูกคา้  

 

ทักษะ 

 

 มีทักษะในการใช้โปรแกรมคอมพวิเตอร์ขั้นพืน้ฐานได้ด ี

 

 มีความสามารถทนต่อแรงกดดนัได้ 

 

 มีความสามารถในการส่ือสารได้อย่างมีประสิทธิภาพ 

 

 มีความสามารถในการทํางานเป็นทีม 

 

 มีความสามารถในการแก้ปัญหา 

 

 มีความสามารถในการบริหารจัดการ 

 

 มีความสามารถในการปรับตัว และมีมนุษยสัมพนัธ์ท่ีด ี

 

 



                                                                                    

RESUME 

      Miss : Pariyakorn  Buakwa (Aob) 

      Address : 131 Moo 7, Naimuang, Banphai, Khonkaen 40110 

      Mobile Phone :  062-3855894 

       Email : pariyakorn1073@gmai.com 

      Personal :         

 Date of Birth May 15, 1980 

 Age: 42 Year 

 Sex: female 

 Height: 172 

 Weight: 62 

 Nationality: Thai 

 Religion: Buddhist 

Educational Qualification 

Master degree of Education 

• Innovation Curriculum and learning management 

• Ramkhamhaeng University 

• Graduated 2011   

Bacheror degree of Business 

• B.B.A General Management 

• Loei Rajabhat University 
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• Graduated 2008  

Position applying:  Sale 

Expected Salary:  36,000  Baht  

A summary of experience in product presentation of product-specific products with unique features. It can offer the strengths 

of goods and compare them to competitors to create opportunities. Be able to take care of existing old customer bases and 

expand new customer bases in accordance with the company's goals. It is managed and resolved to work well. It also 

maintains customer satisfaction at a higher level, and always receives customer feedback. 

Vista Inno Company Limited Working Period -/03/2019 - Present 

- Position : Sale Specification  in part of the product of Epoxy, Pu, Waterproof, Sport Floor, Trafic Color, Decorative, 

Piscina panel brand Vista Inno , responsible for coordination of the products with architects and interior designers, 

including project owners and project consultants-provide technical support to architects, interior designers, work 

with the service team to provide the answers for the required projects.-Seminar sub-group to establish and provide 

additional knowledge about goods in charge- Provide educational training to students based on educational 

institutions that require further knowledge of materials-compare material insights to the competitors and help push 

the product to increase the opportunity. Activity, activities, sports and entertainment activities to establish 

relationships with customers. To make the products imported, the new company market is known and used in many 

projects. Expand new customer base and keep the original customer base in the success of the job.  

- Construction of project jobs through the main contractor and the installer to expand the customer base and distribute 

the products to the most-provide technical support to contractors, architects and project consultants to provide 

products listed in the assembly-support team to install the installer Offer a competitive point of the competitor, so 

that the products presented in each project have more opportunities. 

- Coordination of the work joint issues with customers and Team Services installation to facilitate the installation of 

the job through a smooth and minimal problem. 

- Create a Visit Plan and Weekly Report to show your schedule for meeting customers each day of the week. 

- Responsible for sales of the company assigned to the target success of the job. The company's target sale is 5 million 

baht per year, and expands the new customer base to the company. 

- Building good relationship with customers 

 

 

 

 



Acme International (Thailand) Company Limited  Working Period 2017 – 2019  

Position : Sale Excutive, in part of the product of Auto Door panel brand Karta By Acme International (Thailand ) 

establish relationships with customers. To make the products imported, the new company market is known and used 

in many projects. Expand new customer base and keep the original customer base in the success of the job. Customers 

put item details in. 

- Create a Visit Plan and Weekly Report to show your schedule for meeting customers each day of the week. 

- Coordination of the work joint issues with customers and Team Services installation to facilitate the installation of 

the job through a smooth and minimal problem. 

- Building good relationship with customers 

Computer Skills 

- Microsoft Office MS Excel / MS Word / MS Power Point 

My Skills 

- I can work under pressure and make focus decision. Continuous improvement for coordinating and planning process 

of dealing with each client. 

- I have strong communication skill with Architect , Dealers and also Contractors.  

- Proficient in building relationships, negotiating deals and closing sales. 

 

 

 

 

 


